Elf Tipps fiir das
Lizenz-Management

1 Vereinbaren Sie unter-
nehmensweit geltende
Richtlinien far Einkauf und
Nutzung von Software.
Definieren Sie klare
Kompetenzen, wer die
Beschaffung und den Einsatz
von Software und Lizenzen ko-
ordiniert und Uberwacht.
Fixieren Sie die Regeln
zum Lizenz-Management
schriftlich und machen Sie sie
jedem Mitarbeiter lhres Unter-
nehmens transparent.
Inventarisieren Sie Soft-
ware und Lizenzen: Ein
Softwareinventar enthalt alle
Informationen zur tatsachlich
auf PCs und Servern installier-
ten Software. Das Lizenzinven-
tar beschreibt auf Basis der
geschlossenen Vertrage die
Nutzungsbedingungen.

Software- und Lizenzin- .

ventar mussen immer
auf einem aktuellen Stand ge-
halten werden.

Um Uber- beziehungs-

weise Unterlizenzierung
Zu vermeiden, sollten Soft-
ware- und Lizenzinventar in re-
gelmaRigen Abstanden abge-
glichen werden.

7 Bedarfsanforderungen
in Sachen Software soll-
ten mit dem zentralen Soft-
ware- und Lizenz-Pool abgegli-
chen werden. Eventuell lassen
sich teure Neuanschaffungen
ganz vermeiden beziehungs-
weise auf glnstigere Updates

~ausweichen.

Im Falle einer Unterli-

zenzierung sollten Sie
den Hersteller informieren und
entsprechend nachlizenzieren
lassen, um rechtliche Konse-
quenzen zu vermeiden.

Treten Sie auch bei ei-

ner Uberlizenzieruﬂg in
Kontakt mit dem Hersteller.
Vielleicht nimmt dieser die Li-
zenzen zurick. Vergessen Sie
in keinem Fall, nicht benotigte
Wartungsvertrage rechtzeitig
zu Kundigen.
10 Nutzen Sie das Lizenz-

Management nicht nur
als Verwaltungsinstrument,
sondern auch als Werkzeug,
um lhren Software- und Lizenz-
bestand dem Bedarf anzuglei-
chen. Betreiben Sie aktives Li-
zenz-Management. Damit las-
sen sich weitere Kosten ein-
sparen.
11 Lassen Sie beim Kauf

und Verkauf von Lizen-
zen den Gebrauchtmarkt nicht
aufder Acht.

Sparen mit Lizenz-Management

Verlassliche Studien zum Thema Lizenz-Management sind Mangel-
ware. Branchenintern beruft man sich meist auf eine Untersuchung
von KPMG aus dem Jahr 2002. Demnach liefden sich die Software-
kosten um bis zu 15 Prozent reduzieren. Mittlerweile gehen viele
Experten von einem noch hoheren Einsparpotenzial aus. Norbert
Schauermann von G&S Consulting spricht von rund 30 Prozent der
jahrlichen Ausgaben flr Softwarelizenzen. Auch Holger Bley von
Hisolutions vermutet angesichts weiterfuhrender Effekte wie Anpas-
sung der Wartungsvertrage und Moglichkeiten der Zweitverwertung
ein Potenzial von deutlich Gber 15 Prozent. Aspera-Chef Bernhard
Bohler verweist auf Kundenprojekte und verspricht Einsparmoglich-
keiten im Rahmen von 15 bis 20 Prozent der jahrlichen Softwarein-
vestitionen. Gartner-Analyst William Snyder taxiert das Potenzial auf
zehn bis 40 Prozent der Softwarelizenzkosten.



